


Regler och formalia: 
Förverkliga innovativa 
lösningar med kund 

2025-08-27 



Välkomna! 
Sitter ni och förbereder er ansökan, 
och funderar över regler och 
bestämmelser för utlysningen och på 
Vinnova? 
 
Då är detta möte förhoppningsvis 
intressant för er! 

 

 

 



Dagens agenda 

 

Bestämmelser 
utlysningen 

Frågor Bestämmelser EU  
och Vinnova  



Utlysningen i korthet 



Ramar för projekt 

● Beviljade projekt finansieras 
med maximalt bidrag på: 

● Stödnivå maximalt: 
● Projekttid maximalt: 
● Antal projektparter: 

○ Aktörer kan också engageras i 
projekt som underleverantör 
eller referensgruppsmedlem 
eller liknande 

 

Spår 1  Spår 2 
300 000 kronor 600 000 kronor 
 
70%   60%  
6 månader  12 månader 
Minst 1  Minst 2 



Vem kan söka? 
● Organisationer som utvecklar innovativa lösningar, främst företag, och deras möjliga kunder 

○ Huvudsökande = organisation med en innovativ lösning/ idé om en innovativ lösning. 

○ Möjlig kund: ska ha behov som är representativa för en bred framtida marknad för lösningen. 
Behöver inte vara slutanvändare utan kan vara nästa steg i värdenätverket.  

● Samarbete mellan utvecklande organisation och möjlig kund: 

○ Steg 1: avsiktsförklaring krävs från möjlig kund 

○ Steg 2: avsiktsförklaring krävs från möjliga kund, som även ska delta i projektet som 
projektpart 

● Fler aktörer än dessa är välkomna att dela som projektparter. 

 

 



Vilka aktiviteter vill vi finansiera? 

Det går att söka stöd för: 
● Aktiviteter som genomförs tillsammans med möjlig kund för att förverkliga en 

innovativ lösning. Dessa aktiviteter ska utgöra en huvuddel av projektet.  
○ Utveckla, testa, verifiera, demonstrera en lösning (Spår 2) 
○ Förstudier för att utforska en lösnings genomförbarhet, även internationellt 

(Spår 1) 
● Affärsutvecklande och innovationsstödjande aktiviteter 



Tider 

● Stängning: 11 september 2025  
kl. 14.00 

● Beslut: prel. 5 november 2025 

● Projektstart: 1 – 30 november 2025 
 



 

Bestämmelser 
utlysningen 

Frågor Bestämmelser EU  
och Vinnova  



Projektplanering och formella regler 
● Projekt i verkligheter vs. projekt på Vinnova 

○ Formbara, rörliga  
○ Inom tydliga ramar  

● Varför?  
○ Vi arbetar med bidrag/ statsstödsverksamhet och måste ta hänsyn till generella regelverk  
○ Utöver detta finns regler på utlysningsnivå. 

● Konsekvens:  
○ Det handlar dels om att planera och beskriva det bästa upplägg för att projektet, men 

även om att se till att upplägget uppfyller reglerna. Justeringar kan krävas. 
○ Vi behöver förstå ert projekt utifrån era aktiviteter men även känna till  

vilken typ av kostnader som ni har. 
 

 



Stödberättigande kostnader 
Ett projekt = där det upparbetas ”stödberättigande 
kostnader” 
Stödberättigande kostnader uppkommer: 
● Bara under en viss fastslagen tid: här under 

maximalt 6 / 12 månader 
● Bara hos aktörer som deltar som projektparter 

○ Man kan även delta som underleverantör 
eller via deltagande i referensgrupp 

● Bara i form av kostnader som är faktiska och 
verifierbara. 

 

Kostnadsslag som kan finansieras i utlysningen 
● Personal 
● Utrustning, mark och byggnader 
● Konsult- och licenskostnader 
● Övriga direkta kostnader 
● Indirekta kostnader (OH) 

 

För mer information, se Vinnovas allmänna villkor.

För mer information, se Vinnovas guide till 
stödberättigande kostnader  
.



Stödnivå för projekt 

● De stödberättigande kostnaderna i projektet 
finansieras via vårt bidrag och via er egen 
finansiering 

○ Vårt bidrag: max 70 respektive 60 % av 
projektets totala stödberättigande kostnader 

○ Egen finansiering faktiska kostnader t.ex. 
för arbetstid, men kan också vara reda 
pengar från projektparterna. Ibland går 
andra finansiärer också in med pengar. 

● Bidrag/ totala stödberättigande kostnader  
= stödnivå 

 



Stödnivå för projektparter 
• Den stödnivå som vi bestämmer gäller på 

projektnivå.
• EUs statsstödsregler gäller för enskilda 

projektparter
• Icke-ekonomisk verksamhet

• Upp till 100% i stödnivå.
• Ekonomisk verksamhet (företag)

• Erbjuder tjänst/ produkt på marknad 
• I denna utlysning: 

• experimentell utveckling

Maximal stödnivå för företag

StortMedel-
stortLitetAktivitet

40%50%60%Experimentell 
utveckling

Obs. Förkortat, läs på i utlysningstexten



BidragStödnivåStödgrundKostnadAktör

250 000 krStort företag

150 000 krUniversitet

600 000krLitet företag

600 00060%1 000 000Totalt

Exempel på upplägg 
Maximalt bidrag för projektet 



BidragStödnivåStödgrundKostnadAktör

Experimentell utveckling250 000 krStort företag

Icke-ek. verksamhet150 000 krUniversitet

Experimentell utveckling600 000krLitet företag

600 0001 000 000Totalt

Exempel på upplägg: 
Stödgrund per part 



BidragMöjlig max. 
stödnivå

StödgrundKostnadAktör

80 00040%Experimentell utveckling200 000 krStort företag

200 000100%Icke-ek. verksamhet200 000 krUniversitet

360 00060%Experimentell utveckling600 000krLitet företag

640 00064%1 000 000Totalt

Exempel på upplägg: 
Max. bidrag/ part 



BidragSökt 
stödnivå

StödgrundKostnadAktör

90 00036%Experimentell utveckling250 000 krStort företag

150 000100%Icke-ek. verksamhet150 000 krUniversitet

360 00060%Experimentell utveckling600 000krLitet företag

600 00060%1 000 000Totalt

Exempel på upplägg: 
Justerad bidragsbudget 



Kan kommunala VA-bolag söka bidrag som 
ekonomisk eller icke-ekonomisk verksamhet? 

● Frågan har inte prövats juridiskt i Sverige.  

● Det finns dock goda anledningar att se kommunal vattenverksamhet i Sverige som legala 
monopol, vilket skulle innebära att kommunala VA-bolag kan använda icke-ekonomisk 
verksamhet som stödgrund. 

● Två förutsättningar: 

○ Projekten måste utförs inom den del av verksamheten som bygger på det legala 
monopolet. 

○ Organisationen måste skilja på kostnader, finansiering och intäkter från verksamhet som 
är av ekonomisk respektive icke-ekonomisk karaktär. Annars kan korssubventionering av 
den ekonomiska verksamheten uppstå.  

 



Hur går det till att söka? 

● Logga och fylla i en ansökan i Vinnovas e-tjänster 
○ Formuläret innehåller frågor om projektet, 

projektparter och budget  
● Ladda ner våra mallar för projektbeskrivning och CV 

och fyll i enligt instruktionerna (finns på utlysningens 
hemsida) 
○ Max 8 sidor projektbeskrivning 

● Börja i tid!  
● Senast kl. 14 på stängningsdagen 



Vad ingår i ansökan 
9Ω ŀ ΩσεΞŀ Ω ōŜσύňο ŀ ЦỚ  
 ớ LΩŦΰοΨŀ ЄΰΩ σΰΨ ΡŅ̊ σ̊ ΏΩ Ώ ±ΏΩΩΰЦŀ σ ŜỷύΛŅΩσύŜο 
 ớ . ΏΡŀ ŀ̊  t οΰΛŜΞύōŜσΞοΏЦΩΏΩ̊ Ộ Ψŀ ЬΏΨŀ Ρύ   σΏŘΰο  
 ớ . ΏΡŀ ŀ̊  / ±ΩỘ   σΏŘŀ  μŜο ΩЭŎΞŜΡμŜοσΰΩ  

 
hΨ ŜΩ ŀΩσεΞŀΩ ΏΩΩŜŚňΡΡŜο ōΏΡŀ ΰ̊ο ЛύεЦŜο ŘŜЏŀ σΞŀ 
ŘŜσσŀ ΏΩύŜ ΡŅσŀσ ŜΡΡŜο ΏΩ̊ ň Ώ ōŜŘεΨΩΏΩ̊ ŜΩớ 
5Ŝύ Ņο ΰōΡΏ̊ŀύΰοΏσΞύ ŀЏ ŀΩЦŅΩŘŀ ΨŀΡΡŀοΩŀ Ŧεο 
ōΏΡŀ ΰ̊οΩŀ ỷ ŘŜ ŬΩΩσ Ώ ЛύΡЭσΩΏΩ̊ ŜΩσ ŚŜΨσΏŘŀớ 

 

¢ΏμσỚ  
tοŜσŜΩύŜοŀ μοΰΛŜΞύŜύ σň ŀЏ 

ŅЦŜΩ ŘŜ σΰΨ ΏΩύŜ Ņο ΏΩσŀЏŀ Ώ 
Ŝού ΰΨοňŘŜ ΡŅЏ ΞŀΩ Ŧεοσύňớ  



Vi bedömer även finansiell status 
● Samlad bedömning av den organisatoriska och finansiella statusen 
● Vi arbetar med kreditupplysningar, för närvarande från Dun & Bradstreet. 
● För att vi ska bevilja finansiering gäller detta: 

○ Organisationer som söker finansiering för personalkostnader måste vara registrerade som 
arbetsgivare hos Skatteverket. 

○ Organisationer får inte vara på obestånd, eller genomgå likvidation eller 
företagsrekonstruktion. De ska heller inte ha obetalda skulder hos Kronofogdemyndigheten. 

○ Aktiebolag får inte ha förbrukat hälften eller mer av sitt aktiekapital. 
○ Om vi begär måste små och medelstora företag kunna visa att de har ekonomisk täckning att 

genomföra projektet enligt sin budget i ansökan. De kan inte använda offentliga bidrag eller 
egna medel avsedda för andra projekt för att täcka projektkostnader i denna utlysning. 



Dagens agenda 
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Tips! 

● Fyll i information i Vinnovas e-tjänster i god tid (samtidigt som du jobbar med mallen 
projektbeskrivning) 
○ Obs! Utlysningen stänger kl. 14 
○ Viktigt: ha tid för signering av ansökan!  

● Följ instruktionerna i utlysningstexten noga. 
● Om ni bedriver ekonomisk verksamhet, kolla statsstödsreglerna!  
● Titta på bedömningskriterierna!  

 



Bedömningskriterier 
Genomförbarhet

• Tydliga beskrivningar av vad projektet 
ska leda till, mätbara, konkreta och 
väldefinierade mål, samt hur det ska 
utvärderas.

• Aktiv samverkan mellan projektparter, 
kundens engagemang och intresse.

• Aktiviteter som bidrar till att lösningen i 
slutändan kan nå och vara konkurrens-
kraftig på marknaden. .

• Trovärdig projektplan och budget, md 
aktiviteterna kopplade till projektmål.

• Konkreta och tidsmässigt 
realistiska, arbetspaket

• Rimlig budget i förhållande till de 
tänkta insatserna och målen.

• Aspekter som rör jämställdhet är 
integrerade i projektplanen.

Obs. Förkortat, läs på i utlysningstexten

Potential

• Idéerna/ lösningarnas potential att bidra 
till ett eller flera av Water Wise Societies
uppdrag, delmål och mission. 

• Ny idé eller väsentligt bättre än vad som 
redan finns på marknaden:

• Tillräcklig grad av nytänkande och 
innovationshöjd

• Kan medföra en tydlig och konkret 
kundnytta jämfört med dagens 
bästa lösningar.

• Potential att införas brett på avsedd 
marknad. 

• Relevant och bred möjlig marknad, 
• Identifierade möjligheter och 

hinder för hur lösningen ska 
kunna nå avsedd marknad, samt 
trovärdigheten beskrivning I 

• Jämställdhetsperspektiv på innovativa 
idéer och lösningar

Aktörer

• Om medverkande möjlig kunds 
behov är representativa för en bred 
framtida marknad 

• Projektgruppens tillgång till relevant 
kompetens och förmåga att 
genomföra projektet. 

• Tillgång till kompetens för att 
lösningen ska kunna nå och vara 
konkurrenskraftiga på avsedd 
marknad (internt, genom 
samarbetspartner eller nätverk.)

• Teamets (nyckelpersoner) 
sammansättning avseende 
könsfördelning, fördelning av makt 
och inflytande samt hur jämställdhet 
beaktas avseende arbetsvillkor. 



Johan Strandberg 
² ŀ ύŜο ² ΏσŜ {ΰŎΏŜЄŜσỚ ¦ύΡЭσΩΏΩ̊ ŜΩσ  

ōŀ Ξ̊ οЛΩŘ ΰŎŚ εΩσΞŀ ŘŜ ŜũŜΞύŜο 
ΛΰŚŀ Ωớσύοŀ ΩŘōŜο̊ Ĩ ΏЦΡớσŜ 

                  

Teknisk support 
ŚŜΡμŘŜσΞĨ ЦΏΩΩΰЦŀ ớσŜ  

Nina Widmark 
   

¦ύΡЭσΩΏΩ̊ σŀ ΩσЦŀ οΏ̊ ±ΏΩΩΰЦŀ  
ΩΏΩŀ ớЧΏŘΨŀ οΞĨ ЦΏΩΩΰЦŀ ớσŜ  

 

Kontakt 






