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1 Erbjudandet i korthet

Vinnova inbjuder etablerade inkubatorer som inte ger vinstutdelning till sina dgare
att ans6ka om finansiering for att accelerera utvecklingen av och vardeskapandet i
nya foretag. Méalgruppen ér nya foretag som genom ett unikt kunskapsforsprang
kan vdxa pd en internationell marknad samtidigt som de bidrar till realiseringen av
malen 1 Agenda 2030.

Foljande datum giller for utlysningen:
For aktuella uppgifter se www.vinnova.se.

Oppningsdatum 2022-01-21
Sista ansokningsdag 2022-03-31 klockan 14:00
Senaste beslutsdatum 2022-06-30
Projektstart tidigast 2023-01-01
Projektstart senast 2023-01-29

Kontaktpersoner for utlysningen:
Carl Naumburg, utlysningsansvarig
+46 8 47 331 72
carl.naumburg@vinnova.se

Kjell Hakan Narfelt
+46 8 47 330 47

kjell-hakan.narfelt@yvinnova.se

Administrativa fragor:
Melike Giines

+46 8 47 331 30
Melike.gunes@vinnova.se

Vinnovas IT-support:

Tekniska fragor om Intressentportalen
Tel: +468 473 32 99
helpdesk@vinnova.se

Aktuell information om utlysningen och lank till Vinnovas Intressentportal finns
pa www.vinnova.se.



http://www.vinnova.se/
mailto:helpdesk@vinnova.se
http://www.vinnova.se/
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2 Nationella inkubatorprogrammet

2.1 Bakgrund

Det nationella inkubatorprogrammet borjade som en pilotverksamhet hos Vinnova
2003. Dérefter drev Innovationsbron programmet med finansiering fran Vinnova.
Fran 2013 drev Almi Foretagspartner AB programmet, ocksd med finansiering
frdn Vinnova. Fran 2015 har Vinnova ater ansvaret for att driva programmet.

Under perioden 2016—-20 har Vinnova finansierat tva olika verksamheter:

1. Affarsutvecklingstjénster samt verifieringsaktiviteter som inkubatorerna
erbjuder de inkubatorforetag som genom ett unikt kunskapsforsprang kan
véxa pa en internationell marknad.

2. Utveckling av nationell inkubationsférmaga genom erfarenhetsutbyten
mellan inkubatorer, samt stod till utvecklingen av nya verktyg och
metoder for inkubation.

2.2 Inkubatorprogrammet 2021-2024

Grunden i1 inkubatorprogrammet under perioden 2021-2024 kommer att vara
densamma som tidigare, dvs. stdd till utvecklingen av foretag, samt till
utvecklingen av inkubation i Sverige. Forsta utlysningen for perioden
genomfordes varen 2020 och resulterade i att 29 av de 32 sokande inkubatorerna
beviljades medel. Nu genomfors en kompletterande utlysning for finansiering
under 2023-24 riktat till inkubatorer som inte redan har nationell finansiering.

3 Vad vill vi astadkomma med finansieringen?

Malet med utlysningen &r att stirka stodet till de nystartade foretag som genom ett
unikt kunskapsforsprang har potential att vixa pé en internationell marknad
samtidigt som de bidrar till realiseringen av malen i1 Agenda 2030.

Vinnovas syfte med finansieringen &r att accelerera utvecklingen av nystartade
foretag som har héllbarhet som tydlig drivkraft. Foretagens affarsidé ska bygga pa
unika kunskapstillgangar samt ha potential att bli internationellt
konkurrenskraftiga. I tidiga utvecklingsskeden dr foretagens mojligheter och
risker svarbedomda vilket utgor hinder for att attrahera privat finansiering till
foretagsutveckling. For att gora dem redo och tillrackligt attraktiva pa
kapitalmarknaden si behovs forutom finansiering dven affarsutvecklingsstod,
nétverk, erfarenhet och stdd i rekrytering. Inkubatorernas roll &r att tillhandahalla
detta stod.

For att 6ka forutséttningar att inkubatorer attraherar innovatorer, entreprendrer
och foretag som har hallbarhet/Agenda 2030 som drivkraft for sin utveckling har
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Vinnova breddat finansieringen till att &ven innefatta proaktivt arbete med att
forma inflodet.

Jamstilldhet dr en forutsittning for hallbar tillvaxt och ett av malen 1 Agenda
2030. Utlysningen ska bidra till en jdmstédlld samhéllsutveckling kopplat till tva
huvudsakliga perspektiv: Dels hur inkubatorerna och inkubatorforetagen leds,
styrs och utvecklas utifrén ett jamstélldhetsperspektiv. Dels jamstilldhet vad
giller de virdeerbjudanden inkubatorforetagen utvecklar!.

4 Vem riktar sig utlysningen till?

Utlysningen riktar sig till etablerade inkubatorer som har de globala
héllbarhetsmélen i Agenda 2030 och ett jdmstédlldhetsperspektiv som en tydlig
drivkraft vid utveckling av affdrsidéer och foretag.

Med inkubator avses en verksamhet som uppfyller féljande definition: “En
inkubator erbjuder en dynamisk process for utveckling av mdnniskor, afféirer och
foretag. Inkubatorn bistar entreprendrer med aktiv och anpassad
managementsupport, finansiella, tekniska och kommersiella nétverk samt en
kreativ tillvixtmiljo”.

Med etablerad inkubator avses en inkubator som har minst tva drs dokumenterad
verksamhet. Inkubatorerna ska dven ha ett offentligt uppdrag och inte dela ut vinst
till sina dgare.

5 Vad finansierar vi?

5.1 Resan fran tidiga affarsidéer till nara kommersialisering

Syftet med vér finansiering r att:

1. Ge sokanden mojlighet att bedriva attraktion och formation av nya foretag
som har de globala hallbarhetsmalen 1 Agenda 2030 och ett
jamstélldhetsperspektiv som en tydlig drivkraft for sin affdrs- och
verksamhetsutveckling.

2. Ge sokanden en mojlighet att bedriva inkubation av intagna foretag.

Med attraktion och formation avser Vinnova inkubatorns arbete med att:

e Attrahera héllbarhetsdrivna innovatorer, entreprendrer och nystartade
foretag till inkubatorn. Maélet &r att utveckla individer 1 sitt
entreprendrskap genom att sékerstélla relevanta hallbarhetsperspektiv,
inklusive kon- och genusperspektiv, 1 affarsutvecklingen.

! L4s mer om jamstillt innovationsfrimjande pa https://www.vinnova.se/m/jamstalld-innovation/



https://www.vinnova.se/m/jamstalld-innovation/
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e Stodja dem i arbetet med att forma relevanta och jamstillda team utifran
representation och inflytande.

e Hjilpa teamet att avgora lamplig kommersialiseringsstrategi och vad som
ar nésta steg. Malet dr att de ska ha gjort en forsta validering av Problem-
Solution Fit, vet forutsdttningarna for att bli bittre dn kundernas nuvarande
alternativ och for att fa skalbarhet i affdren, samt ta fram forutséttningarna
for nésta steg 1 vald strategi,

e Utveckla och avgora forutséttningar och ldmplighet att senare ta in teamet
1 inkubation.

Med att bedriva inkubation avser Vinnova inkubatorns arbete med:
e Urval, dvs. pa vilket sitt inkubatorn sikerstéller att foretaget som tas in i
inkubation uppfyller Vinnovas malgruppkriterier, se 5.3.

e Hur inkubatorn sdkerstiller att foretaget ar beréttigat till stod frén
Vinnova, se mélgruppskriterier enligt kapitel 5.3

e Affiarsutveckling, dvs. pa vilket sitt inkubatorn under inkubationstiden:

o sidkerstiller och kvalitetssdkrar att ett foretag moter kriterierna for
Vinnovas malgrupp,

o har tillgang till ndtverk som ger foretagen relevant tillgang till
kapital, kunder och kompetenser.

o Exit, dvs det arbetssitt pa vilket sétt inkubatorn avgor nir och hur
inkubationsstddet avbryts. Exit kan ske antingen da inkubatorn bedomer
att foretaget framgangsrikt har natt ett tillstind da inkubation bor avslutas
(“’positiv exit”), eller d& inkubatorn bedomer att forutsattningarna for
kommersiell framgéng inte kan sikerstillas och inkubationen bor avbrytas
(’negativ exit”).

5.2 En gemensam beddmning av foretagens mognad under
inkubation

For att definiera ett foretags mognad och progress under inkubationstiden anvénds
foljande fyra “Readiness Levels” ur KTH:s IRL modell?:
e (Customer Readiness Level (CRL)

e Business Readiness Level (BRL)
e Team Readiness Level (TMRL)

2 https://kthinnovationreadinesslevel.com/
De fyra egenskaper som anviands inom Inkubatorprogrammet kan laddas ned via utlysningens
hemsida https://www.vinnova.se/e/inkubationsstod/stod-till-nystartade-foretag-via-2022-00052/



https://kthinnovationreadinesslevel.com/
https://www.vinnova.se/e/inkubationsstod/stod-till-nystartade-foretag-via-2022-00052/
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e Sustainability Readiness Level (SRL)

I figur 1 nedan beskrivs fyra utvecklingsfaser sett fran foretagets mognad i termer
av de utvalda IRL-skalorna. Formation (blatt falt), Product market Fit (gront failt),
Problem Solution Fit (r6tt falt) samt det vita féltet som innebér att foretaget ur
Vinnovas synvinkel passerat exit for Vinnovas inkubationsmedel, se figur 1.

1 2 3 4 5 6 7 8 9
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Figur 1: Utvecklingsskeden under inkubation

5.3 Malgruppskriterier for var finansiering inom inkubation

For att ingd 1 Vinnovas malgrupp for inkubation ska ett foretag uppfylla foljande
kriterier:

1. Agande och finansiering:

e Berdttigad att ta emot statsstéd: Foretaget ska kunna ta emot statsstod.
Vid intag ska foretaget uppfylla kraven i artikel 22 1 GBER. Under
inkubationens genomforande ska foretaget uppfylla antingen kraven i
artikel 22 1 GBER eller forsumbart stod.

e Grundardgt: Vinnovas medel riktar sig till nystartade foretag som ér
grundaridgda. Grundarteamet ska tillsammans dga minst 75% av
foretaget. Teamet kan besta av idégivare, entreprenorer och andra
nyckelpersoner i foretaget och tillats formas under inkubationstiden
Avsteg fran 75 %-regeln medges endast for kapitalintensiva branscher
och foretag, givet att foretaget fortfarande uppfyller Kommissionens
definition av sma och medelstora foretag (EU nr 621/2014). Giltiga
skal &r att
- Foretaget kan uppvisa en kapitalforsorjningsplan som trovardigt

gor foretaget kapitalintensivt samt
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- Emissionsbeloppet behover anvindas for att finansiera
kapitalintensiva produktutvecklings- eller
produktionsutvecklingsinsatser, t.ex. test-, validerings-,
verifierings- och utvecklingssteg i lab-, test- eller
produktionsmiljder etc. Ej godként dr kompetensforstiarkning och
insatser for ren utveckling av affdren t.ex marknadsforings- och
forsdljningsinsatser.

Om investerare dger over 60% av bolaget godkénns inte avvikelsen.

Grundardrivet: Engagemanget fran grundarna 1 foretagets utveckling ar

viktig. Grundregeln ir att engagemanget kopplas till den mognadsniva

som foretaget har:

- Under Formation (se kap 5.2) sa finns inga krav pa engagemang.

- Under Problem/Solution-fit (se kap 5.2) sa ska det sammantagna
grundarengagemanget vara minst 40% av en heltidstjanst och en av
grundarna ska vara engagerad till minst 20% av en heltidstjanst

- Under Product/Market-fit (se kap 5.2) sa ska det sammantagna
engagemanget vara minst 60% av en heltidstjdnst och en av
grundarna ska vara engagerade till minst 40%

Not om forskningsbaserade avknoppningar: Om foretaget &r en
avknoppning fran forskning inom ett liroséte sa dr det viktigt att engagera
forskarna i kommersialiseringen av deras forskning. [ manga fall &r det
dock samtidigt onskvért att de forskaranstéllda grundarna fortsétter sin
forskning inom akademin vilket begransar deras mojligheter att engagera
sig i den utstrackning kraven pa grundardrivet anger. I dessa fall méste
grundarteamet kompletteras sa att forskarnas lagre engagemang
kompenseras av de andra i grundarteamet.

2. Virdeerbjudande:

Agenda 2030: mélen i agenda 2030 ska genomsyra tillimpningen av
SRL-dimensionen kring mognadsrapportering
Innovativt och konkurrenskraftigt: Med innovativt avses att foretagets
affdr eller verksamhet har ett nyhetsvérde pd den adresserade
marknaden, samtidigt som erbjudandet har unika egenskaper som ger
foretaget en potential att utveckla differentierande och uthalliga
konkurrensfordelar. Med differentiering avses att viardeerbjudandet pa
ett vasentligt satt sarskiljer sig fran kundernas alternativ att mota
behoven, Med konkurrensfordel avses att virdeerbjudandet ska ha
potential att bli vdsentligt béttre 4n konkurrerande alternativ pa
marknaden. Det kan handla om en bred uppséttning egenskaper som
omfattar produkten, kundupplevelsen, affirsmodellen, den operativa
verksamheten eller orkestreringen av foretagets ekosystem, exempelvis
- egenskaper som ger foretaget kostnadsfordelar och darmed
vasentligt battre mdjligheter till prisdifferentiering,
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- en affarsmodell som ger foretaget unika konkurrensfordelar pa
marknaden/produktegenskaper/virdeerbjudande som skapar en
kundnytta som &r vasentligt béttre &n konkurrenternas

3. Forutsittningar for att foretaget ska lyckas pa marknaden:

o  Unika kunskapstillgangar: Foretaget maste ha, eller kunna utveckla,
unika kunskapstillgdngar som gor det mojligt att utveckla ett nddvéndigt
tidsforsprang for att nd marknaden 1 tid. Detta ska genomgaende
utvdrderas och dokumenteras utdver de Readiness Levels som anges under
kapitel 5.2

e Skalbarhet: fangas kontinuerligt i BRL och ska kunna redovisas tydligt for
de foretag som nétt Product/Market-fit.

4. Foretaget ska inte vara marknadsredo vilket innebir att:
- Det egna kapitalet understiger omkostnaderna for foretagets
kommande 24 manader
- Bolaget validerar fortfarande affaren och affirsmodellen och har
annu inte aterkommande forséljning

5.4 Stodgrund

Bidrag till organisationer som bedriver ekonomisk verksamhet omfattas av regler
om statligt stod. Reglerna styr bland annat vilka typer av kostnader och hur stor
del av dem som far tdckas genom bidrag.

Mojligheten till stod fran inkubatorn ska vara 6ppen for samtliga som uppfyller de
definierade villkoren inom ramen for utlysningen. Stoden ska ges pa ett
transparent och icke-diskriminerande sitt enligt 1 forvég faststillda objektiva
kriterier. Inslag av subjektiva eller 1 dvrigt otillborliga urvalsmetoder fér inte
forekomma.

I de fall inkubatorn under attraktion och formationsfasen ger stéd till en enskild
person utan ekonomisk verksamhet s& som Innovator, Uppfinnare eller
Entreprendr sé dr utgdngspunkten att bidragen ges som icke statsstod.

For 6vrigt stod, dar det dr enskilda foretag som dr mottagaren av statsstodet,
kommer stddet beviljas enligt artikel 22 i Kommissionens forordning (EU) nr
651/2014 av den 17 juni 2014 (det allménna gruppundantaget, GBER), samt 12 §
forordningen (2015:208) om statligt stdd till forskning, utveckling samt
innovation. For det fall inkubatorforetaget inte rdknas som ett nystartat foretag
enligt den bestimmelsen, ges stddet i stillet som de minimi till foretaget enligt
Kommissionens forordning (EU) No 1407/2013 om stéd av mindre betydelse.
Stodgrunden framgér av beslutet och styr dven vilka kostnader som ar
stodberéttigande.
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5.5 Stodberattigande kostnader

Viér finansiering sker genom bidrag. Bidrag till organisationer som bedriver
ekonomisk verksamhet omfattas av regler om statligt stéd.> Reglerna styr bland
annat vilka typer av kostnader och hur stor andel av dem som far tdckas genom
bidrag. Stodberittigande kostnader dr de kostnader som inkubatorn har for att
leverera tjdnster inom samt inkubation. Kostnaderna omfattar:
e overheadkostnader (ledning, administration, lokaler, it etc) som inkubatorn
har f6r att driva verksamheten,
o affarsutvecklingstjénster som levereras till foretagen, bade interna och
externt upphandlade tjénster,
e infrastruktur hos inkubatorn som intagna foretag anviander under sin tid 1
inkubatorn.

Utlysningen omfattar inte kostnader for inkubatorns egen utveckling.

Det ér foretagen som tar emot tjénster som dr mottagare av statsstodet, inte
inkubatorn. For att kunna pafora foretaget korrekt statsstdd maste sokande
inkubatorer i samband med redovisningen av det statsstod som foretagen mottar
basera redovisningen pa det faktiska timpriset for tjdnsterna, inklusive overhead
for tjénster och anvéndning av infrastruktur. Dessa kostnader ska vara verkliga
och reviderbara.
Exempel pa kostnader som kan erséttas och uppkommer:

e Inom attraktion och formationsarbete:

o att driva attraktion och formationsarbete, sjilv eller genom
partnerskap. Arbete kan t.ex. besta av att stirka inflodet till
inkubatorn, undersdoka kommersialiseringsstrategier och formera
team.

e Inom inkubation for inkubatortjdnster (kostnaderna uppkommer hos
inkubatorn) sa som:

o inkubatorns arbete att utveckla inkubatorforetagen
(affarsutveckling, rekrytering, ndtverk m.m.),

o externa experttjdnster som bedoms vara av vikt for att utveckla
inkubatorforetagen (t.ex. avseende juridik, immateriella tillgdngar,
design, kommunikation, jimstélldhet m.m.),

o externa experttjdnster som inkubatorn bedomer viktiga for att
verifiera affarsidén sa som

= kundbesok for att validera virdeerbjudandet,
» genomforande/inkdp av konkurrent- och marknadsanalyser,

3 Lds mer om statligt stdd pa var webbplats: https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-
finansiering/statligt-stod/. Dér hittar du véra allmanna villkor for bidrag och en guide till villkoren
om stddberittigande kostnader: https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-
finansiering/allmanna-villkor/



https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-finansiering/statligt-stod/
https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-finansiering/statligt-stod/
https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-finansiering/allmanna-villkor/
https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-finansiering/allmanna-villkor/

UTLYSNING 11 (15)

Datum Diarienummer

22-01-21 2022-00052

Reviderad

= deltagaravgifter for extern utbildning (t.ex. styrelse- och
séljutbildningar, acceleratorprogram i andra inkubatorer
m.m.),
= deltagaravgifter for massor,
= rese- och logikostnader,
o infrastruktur (t.ex. kontorsplats, tillgédng till labbmiljéer m.m.).

Ovriga kostnader som inte #r direkt kopplade till ett enskilt foretag, men som ir
kopplade till inkubatorns administration av stddet, ska rdknas in i den tjanst som
det erbjudna inkubatorforetaget mottar fran inkubatorn.

6 Hur stort bidrag ger vi?

De inkubatorer som moéter Vinnovas kvalitetskrav i denna utlysning kan beviljas
mellan 500 000 och 1 500 000 SEK. For att erhalla den hogsta finansieringsnivan
behover inkubatorn ha dver sex foretag som uppfyller Vinnovas
malgruppskriterier samt att dessa foretag har natt kundmognad CRL 6 eller hogre
respektive affirsmognad BRL 5 eller hogre. Vinnovas finansiering far hogst
utgora 1/3 av inkubatorns driftskostnader under respektive ar.

Kvalitetsstimpeln som ér ett resultat av steg 1 1 bedomningen (se avsnitt 7.2)
giller for 2023-2024.

Totalt tillgénglig budget dr 4 mkr/ar under 2023 respektive 2024.

7 Hur bedomer vi inkomna ansokningar?

7.1 Forutsattningar for att vi ska bedoma ansodkan

Vi kommer endast beddma ansdkningar som uppfyller foljande formella krav:

- AnsoOkan ska vara komplett ifylld, inklusive alla obligatoriska bilagor,
samt innehélla tillrdcklig information for att mojliggéra utvirdering
gentemot utlysningens bedomningskriterier.

- Inkubatorn ska ha minst tvé ars dokumenterad verksamhet.

- Inkubatorn ska ha ett offentligt uppdrag att erbjuda inkubationsstod.

- Inkubatorn ska inte dela ut vinst till sina dgare.

- Inkubatorn &r inte en av de 29 inkubatorer som har finansiering inom det
Nationella Inkubatorprogrammet under verksamhetsaret 2022.

- Vinnovas finansiering far hogst utgora 1/3 av inkubatorns driftsbudget
under respektive ar.

- Inkubatorn ger genom ansdkan Vinnova tillatelse att ta del av fordjupade
data i systemet InkubatorRapport fran senaste arens verksamhet.
Inkubatorer som inte har rapporterat i InkubatorRapport ska pa forfragan
kunna tillhandahalla uppgifter for de tvé senaste aren vad géller:
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inkubatorns driftsbudget, idéflode samt portfoljforetagens finansiering,
antal anstillda och omsittning.

7.2 Hur kommer bedomningen ga till?

Bedomningen av ansokningarna sker i tva steg:
1. Beddmning av kvalitet i verksamheten. Baseras pd bedomning av
inkubatorns processer samt pa de resultat som processerna genererar.
2. Bedomning av antalet inkubatorforetag som vid ansdkningstillfallet moter
Vinnovas mélgruppskriterier samt att dessa foretag har natt kundmognad
CRL 6 eller hogre respektive affairsmognad BRL 5 eller hogre, se kap 5.2.

Steg ett avgor om sdkanden uppfyller de kvalitetskrav som nationella
inkubatorprogrammet stiller pa en inkubator som ska vara beréttigad finansiering
inom programmet. En positiv bedomningen ger sokanden en kvalitetsstimpel och
mojlighet att {4 finansiering for inkubation 1 steg tva.

I steg tvd avgdrs finansieringens storlek: Om sokanden har 6 eller fler foretag som
Vinnova godkénner s tilldelas sokanden 1 500 000 kr/ar. Om sdkanden har 3—5
godkinda foretag sa tilldelas sokanden 1 000 000 kr/ar. Om sokanden har farre &n
3 godkénda foretag tilldelas sokanden 500 000 kr.

Beslut for finansiering av inkubatorn fattas av Vinnova baserat pa
rekommendationer fran en beddmningsgrupp bestaende av representanter fran
Vinnova och sérskilt forordnade externa experter som arbetar under sekretess och
tystnadsplikt.

7.3 Hur bedomer vi verksamhetskvalitet?

Vinnovas bedomning av kvaliteten 1 inkubatorns attraktions- och formations- samt
inkubationsprocesser baseras dels pé beskrivningar i ansdkans bilaga 2.1 och 2.2,
dels pa resultatet frén det utvarderingsbesok Vinnova planerar att genomfora hos
samtliga s6kande som uppfyller de formella kraven enligt 7.1.

Utvérderingen gors péd inkubatorns processer samt pa de resultat som processerna
genererar:

e Vad giller inkubationsprocessens utresultat (dvs foretaget som inkuberats)
kommer Vinnova att vélja nigra av de foretag som sokanden presenterar i
bilaga 3 (Beskrivningen av foretagsportfoljen). Vid Vinnovas besok under
varen 2022 ska inkubatorn for dessa kunna visa fordjupat underlag.

e Vad giller processerna ska sokanden visa att det finns vildefinierade
processer som méter utlysningens krav (redovisas 1 bilaga 2.2), att dessa
processer dr implementerade i verksamheten samt att man f6ljer upp
processen, identifierar brister och genomfor forbéttringar. Dokumentation
som redovisar resultatet av processerna (protokoll, processdata, etc)
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behover inte skickas in med ansdkan utan ska finnas tillgdnglig i samband
med Vinnovas besok under véaren 2022.

Vid bedémning av processer for attraktion, formation samt inkubation kommer
Vinnova anvédnda foljande kriterier och betygsskala:

Bedomningskriterier 1 2 3 4 5
Angreppssitt: finns en Anekdotisk | Svaga | Bevis/fakta | Tydliga Overtygande
vildefinierad process som | information | bevis | kan ges bevis/beldgg | bevis

moter utlysningens krav
pé omfattning och

innehall?
Implementering: ir Anckdotisk | Svaga | Bevis/fakta | Tydliga Overtygande
angreppssittet information | bevis | kan ges bevis/beldgg | bevis

implementerat inom alla
relevanta delar av

verksamheten?
Uppfoljning och Anekdotisk | Svaga | Bevis/fakta | Tydliga Overtygande
forbattring: hur foljer information | bevis | kan ges bevis/beldgg | bevis

man upp processen,
identifierar brister och
genomfor forbattringar?

Not: Med bevis avser vi 1 forsta hand dokument, protokoll, data etc. som konkret
visar pa hur vil inkubatorns processer fungerar.

7.4 Hur bedomer vi foretagsportfoljen?

I ansokan ska inkubatorn ange de foretag som méter Vinnovas malgruppskriterier
samt ange vilket underlag inkubatorn grundar sin beddmning pa att respektive
kriterium &r uppfyllt. Detta gors 1 Bilaga 3.

Sokanden rapporterar in upp till 10 foretag som vid ansdkningstillfallet moter
Vinnovas mélgruppskriterier samt att dessa foretag har natt kundmognad CRL 6
eller hogre respektive affairsmognad BRL 5 eller hogre. Inrapporterade foretag ska
uppfylla f6ljande tva krav:

e Avtal om inkubation ska vara tecknat senast den 30 november 2021 och
foretaget ska delta 1 inkubatorns inkubationsprocess vid tidpunkten for
ansokan. For de fall dir inkubationen inletts i projektform ska
foretagsbildningen genomforts senast 28 februari 2022.

e Inkubatorforetag som aktivt deltagit i inkubationsprocesser fram till exit
och gjort en positiv exit efter 30 november 2022.

Antalet godkinda inkubatorforetag kommer ligga till grund for férdelning av
medel per godkind inkubator for perioden 2023-24.
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8 Beslut och villkor

8.1 Om vara beslut

Vart beslut om att bevilja eller avsld en ansdkan kan inte 6verklagas. Har bidrag
beviljats felaktigt eller med for hogt belopp kan mottagaren bli
aterbetalningsskyldig.

8.2 Villkor for beviljade bidrag

For beviljade bidrag giller vara allménna villkor for bidrag.* Villkoren innehaller
bland annat forutsittningar for utbetalning, uppfdljning, rapportering och
nyttiggdérande av resultat.

Sérskilda villkoren for denna utlysning ersétter respektive kompletterar de
allménna villkor som inte dr applicerbara for aktuell utlysning och tacker
inkubatorspecifika villkor sa som:
e Redovisning av bidragsmottagare
e Bedriva verksamheten enligt instruktionen for stdd till nystartade foretag
genom excellenta inkubatorer
e Samla in intyg som visar att inkubatorforetagen dr statsstods berattigat
samt fyller Vinnovas mélgruppskriterier.
e Rapportering av resultat i databasen InkubatorRapport.
e Vinnovas ritt att anvdnda resultat som rapporterats in i databasen
InkubatorRapport
e Kirav pa att i samband med startrapport inkomma med en utdkad
jamstilldhetsanalys for jimstéllt innovationsframjande enligt Vinnovas
mall®,

Om ni inte foljer vara villkor kan ni bli aterbetalningsskyldiga. Det géller ocksa
om ni beviljats bidrag felaktigt eller med for hogt belopp.

4 Aktuella villkor hittar du pa var webbplats, tillsammans med hjélp for att forstd och uppfylla
villkoren: https://www.vinnova.se/sok-finansiering/regler-for-finansiering/allmanna-villkor/

3 https://www.jamstall.nu/wp-content/uploads/2018/05/Mall-for-jdmstélldhetsanalys-
innovationsfrimjare.pdf
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9 Sa har ansoker ni

For att s6ka bidrag fyller ni 1 ett webbaserat formulédr pa Vinnovas
Intressentportal, som nds via www.vinnova.se. Dér laddar ni d&ven upp foljande
obligatoriska bilagor®. Bilagorna ska vara i pdf-format och kan skrivas pa svenska
eller engelska:
e Bilaga 1: Information om inkubatorn
e Bilaga 1.1: Senaste verksamhetsplan eller direktiv samt vid behov
dokument om offentligt uppdrag
e Bilaga 2.1: Beskrivning av inkubatorns formationsprocesser
e Bilaga 2.2: Beskrivning av inkubatorns inkubationsprocesser
e Bilaga 3: Aktiva inkubatorforetag som uppfyller Vinnovas
malgruppkriterier

Tank pa att det tar tid att gora en ansdkan. Ni kan borja fylla i uppgifter, spara och
fortsdtta vid ett senare tillfdlle. Nar ansokan dr fardig markerar ni den som klar. Ni
kan ndr som helt lsa upp ansdkan och gora édndringar, dnda fram till sista
ansokningsdag.

Klarmarkera ansdkan i god tid innan utlysningen stéinger.

Nir utlysningen stingt och ansokan registrerats hos Vinnova kommer en
bekriftelse skickas ut per e-post till dig som stér for anvéndarkontot, projektledare
och firmatecknare/prefekt. Det kan ta ndgra timmar innan ni far e-posten.

Om du inte fétt en bekréftelse via e-post inom 24 timmar efter att utlysningen
stangt ber vi dig att hora av dig.

Nar ansokningstiden har gatt ut kan komplettering av ansdkan endast ske pa
begiran fran oss.

10 Vem kan lasa ansokan?

Ansokningar som ldmnas in till oss blir allménna handlingar men vi ldmnar inte ut
uppgifter om enskilds afférs- eller driftsforhallanden, uppfinningar och
forskningsresultat ifall det kan antas att ndgon enskild lider skada om uppgifterna
10js.

6 Mallar for bilagorna hittar du pa var webbplats:
https://www.vinnova.se/e/inkubationsstod/stod-till-nystartade-foretag-via-2022-00052/
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